
 

NEWSLETTER DE LITIGACION ORAL – DERECHO UC 

 

 

ALEGATO DE APERTURA: Álvaro Awad Sirhan, profesor Derecho 

UC, con especialización en derecho civil y comercial, nos entrega 

las siguientes recomendaciones en relación con el alegato de 

apertura:  

 

- Contenido esencial del alegato 

- Orden del alegato 

- Otros tips para la ejecución del alegato de apertura 

 

 

CONTENIDO ESENCIAL: La idea básica en cualquier alegato de apertura es anunciarle al tribunal lo que verá 

en la audiencia respectiva. Es la oportunidad de dar una buena impresión de nuestra teoría del caso. En 

general, conviene limitarse a presentar las proposiciones fácticas. Contar la historia. Los detalles se pueden 

reservar para la prueba misma (por ejemplo, para los testigos). Sugiero que el alegato sea lo más breve 

posible, en la medida que sea completo. No se recomienda incluir opiniones de ningún tipo. Tampoco 

conclusiones ni otros razonamientos que el tribunal deberá hacer más adelante, en base a la prueba que será 

rendida. En esta oportunidad, me limito a explicar mi caso y anunciar las pruebas de que me valdré. 

Importante: no exagerar la prueba. Es mejor prometer menos y rendir más que al revés.  

 

ORDEN DEL ALEGATO: Sugiero siempre explicar el tema central al comienzo. Un buen abogado puede 

resumir un caso en menos de 10 segundos. Por ejemplo: "Este caso trata de la imprudencia de don Juan 

Pérez, quien por haber manejado en estado de ebriedad causó la muerte de don Pedro Soto”. Enseguida, 

recomiendo ordenar las ideas siguiendo una secuencia cronológica o bien temática. Luego, se anuncia la 

prueba que se ofrecerá. Finalmente, se cierra con una petición concreta (por ejemplo, que se condene a X). 

 

OTROS CONSEJOS: ¿Qué pasa si sabemos de una prueba que nos juega en contra? Es conveniente anticipar 

las propias debilidades y darles una explicación razonable. De lo contrario, el impacto que puede causar la 

contraparte en nuestra credibilidad es inconmensurable (y los juicios se ganan precisamente en base a la 

credibilidad).  

Por otro lado, recomiendo humanizar el conflicto ("Ponerle cara al caso"). Por ejemplo, identificando a mi 

parte desde el comienzo.  

Por último, sugiero practicar el alegato varias veces, hasta dominar al detalle las ideas matrices que se quiere 

transmitir. 
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